
   
 

Business Bridge – Ukraine-Ready4EU1 

Прийом заявок 2024-2 
 

«Фінансова підтримка в поєднанні з додатковими консультаціями та допомогою для 1500 

українських МСП, які планують конкретну діяльність для інтеграції в Єдиний ринок ЄС» 

відкрито 2 квітня 2024 року 

 

Загальна інформація 

Проект «Ukraine-Ready4EU» ініційовано та фінансується Європейською Комісією в рамках конкурсу 

«Business Bridge» Програми Єдиного ринку. Його метою є підтримка українських малих і середніх 

підприємств (МСП) для успішної інтеграції в єдиний ринок ЄС. 

 

Вид та розмір фінансової підтримки 

Під брендом Business Bridge проект Ukraine-Ready4EU пропонує фінансову підтримку в поєднанні з 

додатковими консультаціями та допомогою для 1500 українським МСП, які планують конкретну 

діяльність, щоб стати більш активними на Єдиному ринку ЄС та успішно співпрацювати з діловими 

партнерами ЄС. Фінансова підтримка Business Bridge може покривати відшкодування зовнішніх 

витрат до 2500 євро бенефіціара, що пов'язані із здійсненням конкретної діяльності. 

 

Діяльність та витрати, які підлягають підтримці 

Фінансова підтримка Business Bridge може бути надана лише на відповідні заходи та витрати, 

зазначені в Додатку до цього конкурсу заявок. 

 

Подача заявок 

Заявку на отримання фінансування можна подавати до Ukraine-Ready4EU виключно через офіційну 

онлайн-платформу подачі заявок на гранти2, доступну за адресою https://ukraine-

ready4eu.com/business-bridge. 

 

Кінцевий термін подання заявок 

Поки цей конкурс заявок відкритий, заявки можна подавати в будь-який час без конкретного 

кінцевого терміну. Заявки будуть оцінюватися наприкінці кожного місяця. Заявки можуть 

стосуватися лише відповідних заходів і витрат, зазначених у Додатку до цього конкурсу на момент 

подання. 

 

Закриття конкурсу 

Конкурс Ukraine-Ready4EU буде закрито не пізніше 30 червня 2025 року або буде досягнуто 

максимальної кількості МСП, які отримали фінансову підтримку Business Bridge, або загальні 

доступні кошти будуть вичерпані (залежно від того, що станеться раніше). Про закриття Конкурсу 

буде повідомлено заздалегідь на офіційному сайті проекту Ukraine-Ready4EU https://ukraine-

ready4eu.com/business-bridge. 
 

Умови участі та «Інструкції для учасників» 

Умови участі в цьому конкурсі визначені в обов’язкових «Інструкціях для учасників» версії березень 

2024 р., що є обов’язковим для цього конкурсу. Інструкції можна знайти за адресою 
https://epo.org.ua/downloads/bb_guidelines_march2024.pdf. 
 

 

 

 
1. Фінансується Європейським Союзом. Однак висловлені погляди та думки належать лише авторам (авторам) і не обов’язково відображають погляди 

Європейського Союзу чи органу, що надає дозвіл, Європейської ради з інновацій та Виконавчого агентства SMES (EISMEA). Ні Європейський Союз, ні 

орган, що надає гранти, не можуть нести за них відповідальності. 
2. Зверніть увагу, що протягом початкового періоду може бути активним проміжне рішення. Однак дані, введені в це проміжне рішення, згодом будуть 

автоматично перенесені на платформу остаточного подання. 
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Додаток 

Діяльність і витрати, передбачені цим конкурсом 
У рамках цього конкурсу заявок підтримуватимуться лише заходи наступного типу: 

 

Тип 1: Активна участь у ділових зустрічах на офіційних заходах, ярмарках, місіях компаній або брокерських 

заходах у ЄС. 

 

Прийнятні заходи: 

• Поїздки та активна участь у міжнародних ярмарках, заходах чи зустрічах у ЄС, особливо в заходах, 

організованих членами Cluster Alliance, European Cluster Cooperation Platform (ECCP) або Enterprise Europe 

Network (EEN). 

• «Активна участь» означає, що українське МСП або активно представляє аудиторії профіль компанії, її продукти 

та/або послуги, або проводить зустрічі з потенційними діловими партнерами, що знаходяться в державі-члені ЄС 

(мінімум). Приймаються лише події та витрати, які можуть бути задокументовані та підтверджені незалежно, 

наприклад, офіційними документами організатора заходу. 

• Загальною метою ділових зустрічей мають бути нові ділові партнерства, вихід на Єдиний ринок тощо, на додаток 

до вже наявного охоплення/діяльності компанії (наприклад, вони повинні стосуватися або нового цільового 

ринку, або нового ділового партнерства, або нового продукту/послуги, що продається в ЄС). 

 

Прийнятні витрати (приклади, не вичерпні): 

• Проїзд та проживання (всі платежі мають бути здійснені відповідно до українського законодавства та норм. 

Витрати, які не можуть бути покритими: квитки 1-го класу або авіаквитки бізнес-класу; витрати на проживання, 

що перевищують 160 євро за ніч, якщо вони не є абсолютно необхідними та належним чином обґрунтовані). 

• Оплата спеціалізованих вхідних квитків на виставки, ярмарки, роуд-шоу. 

• Витрати на оренду виставкового стенду. 

• Оформлення стенду та оренда додаткового обладнання. 

• Організаційні внески або плата за участь. 

• Оплата послуг супроводу та перекладу під час виставки, ділової місії. 

• Дизайн та друк рекламних матеріалів для презентації компанії. 

• Дизайн та друк додаткової поліграфічної продукції. 

• Оренда шоуруму, виставкової площі. 

• Оплата транспортування виставкових зразків, матеріалів, товарів. 

• Реєстраційні внески для учасників виставки. 

• Страхування для подорожуючих. 

• Комісія при обміні грошей і банківських переказів, пов’язаних із зазначеними вище платежами. 

 

 

 

Тип 2: Зовнішня підтримка для забезпечення сталої, цифрової та стійкої економіки ЄС. 

 

Прийнятні заходи: 

Трансформація до сталої, цифрової та більш стійкої економіки є важливою темою промислової політики ЄС. Щоб мати 

можливість швидко інтегруватися в ланцюжки доданої вартості ЄС, українські МСП повинні відповідати відповідним 

вимогам Єдиного ринку ЄС. 

 

Типовими темами є (невичерпний список): 

• Комплексний аудит енергоефективності сторонніми спеціалістами. 

• Ідентифікація та перевірка відповідних сертифікатів, пов’язаних з енергетикою, екологічними чи соціальними 

питаннями, зовнішніми спеціалістами. 

• Комплексний екологічний аудит сторонніми спеціалістами. 

• Комплексні аудити сталого розвитку зовнішніми фахівцями з економічних, соціальних та екологічних аспектів 

(також беручи до уваги непрямий вплив Директиви ЄС щодо корпоративної звітності щодо сталого розвитку 

(CSRD) та таксономії ЄС для МСП). 

• Комплексні аудити цифровізації сторонніми спеціалістами. 

• Комплексний аудит стійкості сторонніми спеціалістами. 

• Комплексний аналіз екологічної, технологічної та економічної готовності до Єдиного ринку ЄС зовнішніми 

фахівцями (також з урахуванням непрямих впливів Директиви ЄС щодо корпоративної звітності щодо сталого 

розвитку (CSRD) та таксономії ЄС для МСП). 

• Зовнішні тренінги експертів, безпосередньо пов’язані з цими аудитами. 

Прийнятні витрати (лише зовнішні витрати на проведення аудитів та їх успішне завершення): 

Витрати на перевірених зовнішніх експертів, які проводять аудит. 

Витрати на відповідне зовнішнє навчання та підтримку. 

 



   
 

 

Тип 3: Перевірки та сертифікація продукції, яка необхідна для єдиного ринку ЄС. 

 

Прийнятні заходи: 

Використання зовнішніх послуг для експертизи та сертифікації власної продукції чи послуг, необхідних для їх експорту 

на Єдиний ринок ЄС. Прийнятними темами є сертифікати про відповідність продукції стандартам і нормам ЄС або інші 

сертифікати, що підтверджують їх придбання клієнтам або діловим партнерам з ЄС, що дозволяє українським МСП 

закріпитися на єдиному ринку ЄС. 

Зовнішня підтримка також може бути використана для підготовки таких сертифікатів і проходження необхідних іспитів. 

За потреби партнери консорціуму проекту «Ukraine-Ready4EU» підтримають бенефіціарів в отриманні допомоги від 

перевірених експертів із сертифікації в ЄС чи Україні. 

 

Типовими темами є (невичерпний список): 

• Вивчення вимог щодо доступу продукції до єдиного ринку ЄС. 

• Відповідність законодавству ЄС щодо продукції, включаючи необхідні технічні файли. 

• Сертифікація CE. 

• Застосування гармонізованих стандартів EN. 

• Охоплення декларацій. 

• Сертифікати FSC та PEFC (сертифікати для виробників деревини). 

• Фітосанітарні перевірки та сертифікати випробувань. 

• Сlean сертифікація / еко сертифікація / сертифікати для виробників органічної та харчової продукції. 

• Інші законні сертифікати продукції. 

• Гарантія якості продукції. 

 

Прийнятні витрати (зовнішні витрати, безпосередньо пов’язані з отриманням необхідних сертифікатів): 

• Витрати на експертизи та сертифікати уповноважених зовнішніх організацій. 

• Витрати на зовнішню консультативну підтримку перевірених експертів, наприклад, для підготовки технічної 

документації для сертифікації 

продукції або проходження необхідних експертиз. 

 

 

 

Тип 4: Зовнішня підтримка для дотримання митних або інших офіційних експортних/імпортних вимог для 

єдиного ринку ЄС 

 

ЄС є одним із найбільших торгових партнерів України, а це означає, що існує кілька можливостей для імпорту та 

експорту з України до ЄС і навпаки. Щоб підтримати українські МСП в експорті та імпорті з єдиного ринку ЄС, 

фінансова підтримка Business Bridge може бути використана для покриття зовнішніх витрат, пов’язаних з митними 

процедурами або іншими формальними експортними/імпортними вимогами єдиного ринку ЄС. 

Також є право використовувати зовнішню підтримку для підготовки митних документів і митних сертифікатів. За 

потреби, Партнери Консорціуму проекту «Business Bridge - Ukraine-Ready4EU» підтримають бенефіціарів в отриманні 

допомоги від перевірених зовнішніх експертів та уповноважених організацій в ЄС чи Україні. 

 

Типовими темами є (невичерпний список): 

• Оформлення митних документів та митних сертифікатів. 

• Послуги митного брокера. 

• Внесення до митного реєстру. 

• Оформлення документів на митниці. 

• Передвідвантажувальний огляд (протокол огляду, що підтверджує правильність кількості/якості вантажу). 

• Митна декларація; митне оформлення вантажу. 

• Засвідчення (легалізація) комерційних документів (наприклад, контрактів, рахунків-фактур, специфікацій, 

пакувальних листів, сертифікатів походження та подібних документів) на вимогу іноземного контрагента. 

• Сертифікат безкоштовного продажу. 

• Визначення коду товару або класифікації за УКТ ЗЕД. 

• Carnet ATA реєстрація. 

 

Прийнятні витрати (зовнішні витрати, безпосередньо пов’язані з митними процедурами чи іншими формальними 

експортними/імпортними вимогами для Єдиного ринку ЄС): 

• Витрати на експертизи та декларування уповноваженими сторонніми організаціями. 

Витрати на зовнішню консультативну підтримку перевірених експертів, наприклад, для підготовки митних 

документів і митних сертифікатів. 

 

 

 



   
 

 

Тип 5: Зовнішня підтримка щодо патентування та ліцензування для єдиного ринку ЄС 

 

Прийнятні заходи: 

Інтелектуальна власність (ІВ) та її захист відіграють ключову роль у сприянні економічному зростанню в ЄС. Зокрема, 

патенти, торгові марки та зразки є важливими правами для захисту та просування інновацій. Права інтелектуальної 

власності підвищують цінність компанії та є показником її економічного розвитку. Придбання та/або ліцензування прав 

інтелектуальної власності в ЄС дозволяє українським МСП закріпитися на єдиному ринку ЄС. 

Зовнішня підтримка також може бути використана для підготовки відповідної стратегії ІВ. За потреби Партнери 

Консорціуму проекту «Business Bridge - Ukraine-Ready4EU» підтримають бенефіціарів в отриманні допомоги від 

перевірених зовнішніх експертів з ІВ в ЄС чи Україні. 

 

Типовими темами є (невичерпний список): 

• Заявка на патенти ЄС (EP), торгові марки ЄС (EUTM) або дизайн ЄС у Європейському патентному відомстві 

(EPO) або Європейському відомстві інтелектуальної власності (EUIPO). 

• Заявка на національні патенти, товарні знаки чи зразки в національному відомстві інтелектуальної власності ЄС 

(наприклад, Deutsches Patent- und Markenamt (DPMA) тощо). 

• Пошук патентів за попереднім рівнем техніки. 

• Послуги попередньої діагностики торгових марок і дизайну. 

• Ліцензування патенту ЄС, торговельних марок ЄС, національних патентів або національних торгових марок 

національного відомства інтелектуальної власності ЄС. 

• Консультації по ІВ. 

• Використання патентів ЄС або національних патентів національних відомств ЄС. 

 

Прийнятні витрати (зовнішні витрати, безпосередньо пов’язані з інтелектуальною власністю): 

• Витрати на збори за подання заявки або відповідні збори відомства інтелектуальної власності для патентів ЄС, 

торговельних марок ЄС, зразків ЄС, національних патентів, торгових марок або зразків у національному 

відомстві інтелектуальної власності ЄС. 

• Витрати на послуги патентного повіреного. 

• Витрати на використання патентів ЄС або національних патентів у національному відомстві інтелектуальної 

власності ЄС. 

• Витрати на пошук рівня техніки, послуги попередньої діагностики або консультації професійних представників 

інтелектуальної власності (наприклад, патентні повірені, центр патентної інформації (PATLIB)). 

• Витрати на ліцензування патентів ЄС, торговельних марок ЄС, національних патентів або торгових марок 

національного відомства інтелектуальної власності ЄС. 
 
 

 

Примітка: 

Кожне МСП може отримати фінансову підтримку Business Bridge від Ukraine-Ready4EU лише один раз, 

незалежно від виду(ів) діяльності, на яку воно подає заявку. У процесі подачі заявки заявники повинні вибрати 

вид(и) діяльності, на яку вони подають заявку. Можна вибрати один або кілька прийнятних типів діяльності. 

 


